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W-Onesys, a I'assalt del
mercat de banda ampla

JORDI GARRIGA

experiéncia de-

mostra que els

equips lleugers

sén els que mi-

llor poden

aportar al mer-
cat noves solucions. sobretot
en camps en qué la innovacié
és el motor de Vactivitat.

W-Onesys & una empresa -

que encara no & un any de vida
i que de fet é fruit del mén
académic, el Grup de Comuni-
cacions Optiques de la Univer-
sitat Politécnica de Catalunya
(UPC), perd també de 'empre-
sarial, Protelsa. De fat, va ser en
aquesta empresa on el grup
d’enginyers de W-Onesys va as-
sajar "equips de sistemes de
transmissié de gran capacitat
de video, veu i dades per fibra
optica basats en la tecnologia
de multiplexacié d'ona dptica
(CWDM/DWDM)", recorda el
gerent de l'empresa, Jordi Lo-
zano. Aquestes tecnologies es-
tan pensades per a empreses
amb necessitat de transmetre
grans volums d'informacié de
veu i dades.

En el si de Protelsa es van fer
els primers prototips, financats
amb recursos propis i amb I'a-
jut de programes com el Profit
o els del Cenire per al Desen-
volupament Tecnoldgic Indus-
trial (CDTI). Aquestes primeres
experiéncies es van desenvolu-
par en collaboracié amb la
UPC, en el marc dels projectes
plurianuals Sisco (2001-2002) i

Aromatic {2003). Lozano expli-
ca que “un cop obtingut el know

how, validats els prototips, i -

amb infraestructura de labora-
tori, part de 'equip directiu de
Protelsa, previ estudi de mercat
i després de realitzar una
transferdnda de tecnologia, de-
cideix fabricar en série i donar
sortida comercial als productes
desenvolupats a través d'una
nova empresa totalment inde-
pendent i diferenciada de la
diversificada Protelsa™.

1a seva aparicié al sector ha
desvetllat bones expectatives,
que han dut a la incorporacié a
l'empiesa de la societat de ca-
pital risc Innova 31, que n'ha

" adquirit un 17%,

Les tecnologies dels equips
de W-Onesys estan basades en

Obres FlnstaHacké de flbra dptica al passeig de Gracla

el concepte “agregat de canals”,
tant en I'ambit eldctric com en
I'dptic. En el primer é&s possible
agregar {0 multiplexar) canals
préviament  digitalitzats, de
manera que el flux restant de
bits é una “barreja” de dife-
rents canals. Com més canals es
transmeten, més informacié es
transfereix i més “ample de
banda” requereix el canal de
comunicacid, ja sia aire, cable
de coure o fibra dptica. Avui per
avui, el medi fisic que permet
transferir més informacié i a

-una distincia més gran és la fi-

bra dptica, i és aquesta la via
que fan servir per al transport
massiu d'informacié els opera-
dors de telecomunicacions, es-
pecialment.

Com b€ diu Lozano, les pro-

meses de bon negod sén prou
engrescadores, atés que W-O-
nesys té un gran espectre on

& moure’s: “El mercat al qual ens

adrecem son totes les xarxes de
fibra dptica d’area metropolita-
na, xarxes empresarials, Xxarxes
de petits i mitjans operadors de
telecomunicacions que tenen
problemes de saturacié i, en
general, propietaris d'infraes
tructures de telecomunicacions
que desitgin augmentar l'am-
ple de banda disponible a'un
preu competitin”. A més a més

"de carriers i grans operadors,

“també el sector dudiovisual és
un objectiu dels nosties siste-
mes, concretament en el que té
a veure amb el transport de vi-
deo digital amb qualitat broad-
cast i video digitat d'alta defini-
ci6é”. L'empresa preveu facturar
enguany 1,5 milions deuros,
doblar l'any vinent aquesta
quantitat I acabar el 2006 amb
un negoci de 5 milions.

El mercat, gairebé oblidada
la crisi que van motivar les
previsions excessivament opti-
mistes sobre el creixement de
I'ample de banda, “comenga a
reactivarse i, segons observa-
dors i consultors especialitzats,
mantindra indexs de creixe
ment, encara moderats, com a
minim els proéxims cinc anys”.
Catalunya, dins d'aquesta ana-
lisi del firtur immediat, nodreix
aquestes esperances: “Per inici-
ativa de Localret i la Generalitat
de Catalunya, a partir del gener
del 2005 comengard el desple-
gament d'unz xarxa de fibra
optica paraliela a la de F'opera-

dor dominant, per fer arribar la
banda ampla a tots els munici-
pis de Catalunya”, A més a més,
"s'estan implementant tamb¢ &
Catalunya xarxes d'investigaci6
en linia amb l'arquitectura de
les xarxes dptiques del futur™.
Perd també hi ha per a aquesta
enginyetia possibilitats més
enlld de les nostres fronteres:
“L’Europa de 1'Est també és un
clar mercat emergent i s’hi es-
tan fent grans desplegament
d'infraestructura de fibra dpt-
ca de planta”™.

En general *hi ha un clar
creixement a tot Europa de la
demanda de projectes concrets
d'enginyeria de clients per do-
nar servei de transport de dades
de gran capacitat a empreses
corporatives, especialment
amb xarxes SAN [storage area
network, xarxa d'emmagatze-
matge|”,

‘W-Onesys té molt clar quin
ha de ser el seu paper: “Des de
la nostra empresa afrontarem

_aquests reptes amb iin posicio:

nament basat en preus compe-
titius [ un servei postvenda i
plans de formacié garantits a
través dels nostres distribuidors
autoritzats”.

Compta amb el fet que “la
competéncia a Catalunya &s in-
existent i només hi ha una
empresa de capital espanyol
capacitada per oferir schicions
“extrem a extrem” amb siste-
mes que permetin els tres tipus
d’agregat (TDM-CWDM-DWDM).
De fet, al mercat mundial no-
més hi ha upa vintena d’em-
preses que fabriquin aquesta
mena de sistemes”.

Pe cara al futur, el compro-
mis de W-Onesys és amb la in-
novadd, en projectes Comuns
amb Ia UPC, que suposaran in-
corporar tecniologia GFP per ai
ransport dptim en xarxes SDH
o xarxes [P sobre DWDM total-
ment optiques amb gestié GM-
PL3, entre altres.



